
 
  

 

INNBATECH HI 
TALLER DE INNOVACIÓN EN DISEÑO DE EMPRESAS DE BASE TECNOLÓGICA DE ALTO IMPACTO 1.0 

 
 

PROPÓSITO DEL PROGRAMA. 
Fomentar el espíritu emprendedor en la comunidad del Tecnológico de Monterrey, principalmente con 

profesores investigadores, a través de un proceso de creación acelerada de Empresas de Base 
Tecnológica, que incluya la identificación de oportunidades empresariales a partir de las patentes actuales 
del ITESM. 

 

ENTREGABLES. 
 Reporte impreso de la empresa diseñada. 

 Certificado de validación del modelo de negocios para solicitar Licencia preliminar de patente ante 
la OTT (para el caso de Profesores del ITESM). 

 Video de presentación final de la empresa (Pitch final). 

 Conocimiento del proceso integrado de la creación de una empresa. 
 

¿A  QUIÉN VA DIRIGIDO? 
 Profesores investigadores del Tecnológico de Monterrey. 

 Emprendedores de la comunidad Tec. 
 

CONTENIDO DEL PROGRAMA. 
El Taller está compuesto por los siguientes temas: 

1. Propiedad industrial e Inteligencia competitiva. 

2. Product/Market Fit. 

3. Modelos de negocios e imagen corporativa. 

4. Producto Mínimo Viable (MVP). 

5. Evaluación financiera del proyecto & crecimiento. 

6. Elevator pitch/ Evaluación final con inversionistas y evaluadores del ecosistema emprendedor. 

  



 
  

 
EL TALLER COMPRENDE SEIS SESIONES DESCRITAS A CONTINUACIÓN: 

 

SESIÓN 1. - PROPIEDAD INDUSTRIAL E INTELIGENCIA COMPETITIVA. 
T E M A S / A C T I V I D A D E S :  

1) Bienvenida y presentación del programa. 
2) Negocios tecnológicos: oportunidades y desafíos. 
3) Presentación de proyectos tecnológicos. 
4) Integración de equipos. 

• Dinámica: integración de equipos. 
5) Propiedad industrial: alternativas para crear EBTs. 
6) Inteligencia competitiva: herramientas de búsqueda. 

• Dinámica: Explicación de la plataforma tecnológica del proyecto. 
7) Caso de éxito/experiencia de fracaso. 
8) Cierre. 

* Duración 6 horas 
 

SESIÓN 2. - PRODUCT/ MARKET FIT. 
T E M A S / A C T I V I D A D E S :  

1) Bienvenida y recapitulación de la Sesión 1. 
2) Product Market Fit. 
3) Portafolio EBT: Investigación de soluciones/problemas. 
4) Presentación de equipos/proyectos. 

• Dinámica: co-creación Product-Market Fit. 
5) Modelos de negocio: antecedentes y conceptos. 

• Lean canvas: contexto y lienzo. 
• Business model canvas: contexto y lienzo. 

6) Presentación Equipos. 
• Dinámica: co-creación Modelo de negocio (LC y BMC). 

7) Caso de éxito/experiencia de fracaso. 
8) Cierre. 

* Duración 6 horas 
 

SESIÓN 3. - MODELOS DE NEGOCIOS E IMAGEN CORPORATIVA. 
T E M A S / A C T I V I D A D E S :  

1) Bienvenida y recapitulación de la Sesión 2. 
2) Modelo de desarrollo del cliente: conceptos y etapas. 
3) Presentación Equipos. 

• Dinámica: co-creación Modelo de negocio (VPC). 
4) Actividad de diseño de imagen. 
5) Estrategias de comercialización. 
6) Caso de éxito/experiencia de fracaso. 
7) Cierre. 

* Duración 6 horas 
  



 
  

SESIÓN 4. - PRODUCTO MÍNIMO VIABLE (MVP). 
T E M A S / A C T I V I D A D E S :  

1) Bienvenida y recapitulación de la Sesión 3. 
2) Producto mínimo viable: conceptos, construcción y validación con usuarios. 
3) Actividad Outdoor: validación con usuarios. 
4) Presentación de Equipos. 

• Dinámica: co-creación producto mínimo viable. 
5) Actividad In/Outdoor: segunda iteración de validación con usuarios. 
6) Caso de éxito/experiencia de fracaso. 
7) Cierre. 

* Duración 6 horas 
 

SESIÓN 5. - EVALUACIÓN FINANCIERA DEL PROYECTO & CRECIMIENTO. 
T E M A S / A C T I V I D A D E S :  

1) Bienvenida y recapitulación de la Sesión 4. 
2) Modelo financiero: conceptos, proyecciones, simulación escenarios. 

• Ejercicios. 
3) Crecimiento modelo emprendedor. 
4) Estructura presentación final. 
5) Presentación Equipos. 

• Dinámica: co-creación modelos financieros. 
6) Caso de éxito/experiencia de fracaso. 
7) Cierre. 

* Duración 6 horas 
 

SESIÓN 6. - ELEVATOR PITCH/ EVALUACIÓN FINAL CON INVERSIONISTAS Y AVALUADORES DEL ECOSISTEMA 

EMPRENDEDOR. 
T E M A S / A C T I V I D A D E S :  

1) Bienvenida y recapitulación de la Sesión 5. 
2) Preparación presentaciones. 
3) Presentaciones finales y retroalimentación. 
4) Charla final. 
5) Cierre del programa. 

* Duración 6 horas 
  



 
  

INFORMACIÓN GENERAL DEL TALLER 
 

SEDES Y FECHAS: 
 Inicio Saltillo: 25 de Noviembre de 2016. 

 Inicio Monterrey: 7 de Febrero de 2017. 

 Inicio Cd. de México: 19 de Mayo de 2017. 

 Inicio Guadalajara: 22 de Septiembre de 2017. 

 

Sede Fechas de las seis sesiones. 

Saltillo Nov 25, Dic 2 y 9, Ene 13, 20 y 27 de 2016. 

Monterrey Feb 17 y 24, Mar 3, 10,17 y 24 de 2017. 

Cd. de México Mayo 19 y 26, Jun 2, 9, 16 y 23 de 2017. 

Guadalajara Sept 22 y 29, Oct 6, 13, 20 y 27 de 2017. 

 

 HORARIO: Viernes de 15:00 a 21:00 hrs. 

 DURACIÓN: 6 semanas (asistiendo una vez por semana). 

 

INVERSIÓN POR PARTICIPANTE: 
Externos  

 Taller   $8,125 pesos. 

 Semestre consultoría $3,200 pesos/mes (opcional). 

 

Profesores ITESM  

 Taller   $3,125 pesos. 

 Semestre consultoría $2,400 pesos/mes (opcional). 

 

DOCUMENTOS OBTENIDOS : 
Diploma, siempre y cuando el participante cumpla con: 

 Asistencia mínima del 80%. 

 Entrega del reporte de empresa. 

 Video de presentación final. 

 
Para Profesores del Tecnológico de Monterrey, certificado de validación del modelo de negocios para solicitar 

Licencia preliminar de patente a la OTT, siempre y cuando el Profesor cumpla con: 

 Asistencia mínima del 85%. 

 Aprobación de un puntaje mínimo del 80% en la presentación final (Pitch). 

 Haber cumplido y acreditado la etapa de asesoría de 6 meses. 

  



 
  

POLÍTICAS DE CANCELACIÓN: 
 

 Por causa del cliente: 
1. 5 días hábiles antes del inicio del programa, se reembolsará el 85% de lo que se pagó por el 

programa sin incluir IVA. 
2. No habrá reembolso por cancelaciones con 24 horas de anticipación al inicio de la 

capacitación. Una vez emitida la factura deberá cumplir con el pago en tiempo y forma. 
3. Iniciado el programa no habrá cancelaciones ni cambios en el registro. 

 Por causa del ITESM: Se reembolsará el 100%. 
 

MAYORES INFORMES: 
 Saltillo 

Ana Laura Vázquez Solano 

Tel. (844) 4 11 80 00 Ext. 3198 

anavazquez@itesm.mx 

 Monterrey 

Enrique Badillo 

Tel.- (81) 8358200 Ext. 5626 

ebadillo@itesm.mx 

 Cd. de México 

Enrique Badillo 

Tel.- (81) 8358200 Ext. 5626 

ebadillo@itesm.mx 

 Guadalajara 

Cynthia Franco 

Tel.- (33)36693000 Ext. 1236 

c.franco@itesm.mx 
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